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1. DANE WNIOSKODAWCY

1.1 PODSTAWOWE DANE O WNIOSKODAWCY
	Nazwisko i imiona
	

	PESEL, miejsce urodzenia
	

	NIP
	

	Adres zamieszkania
	

	Telefon
	

	E-mail
	


1.2 POTENCJAŁ I WYKSZTAŁCENIE WNIOSKODAWCY
	W tym miejscu należy opisać zdobyte wykształcenie, ewentualne odbyte kursy szkoleniowe i doskonalące, dotychczasowe doświadczenie zawodowe i wszelkie dodatkowe posiadane umiejętności oraz, jeśli to możliwe, wskazać i ocenić ich wagę i znaczenie w stosunku do zaproponowanego w niniejszym biznes planie przedsięwzięcia.

	Wykształcenie
	

	Kursy i szkolenia
	

	Doświadczenie zawodowe
	

	Dodatkowe umiejętności
	

	Adekwatność posiadanego doświadczenia i wykształcenia do planowanego przedsięwzięcia 
	

	Czy wnioskodawca prowadził działalność gospodarczą? Jeśli tak, to kiedy i jaką, i czy korzystał z pomocy publicznej?
	


2. INFORMACJE PODSTAWOWE O PLANOWANEJ DZIAŁALNOŚCI GOSPODARCZEJ 
2.1 RODZAJ PROPONOWANEJ DZIAŁALNOŚCI

	Należy zaznaczyć tylko jeden, przeważający typ działalności planowanej w ramach proponowanego przedsięwzięcia.

	
	

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	

	PRODUKCYJNA
	USŁUGOWA
	HANDLOWA
	


2.2 DANE DOTYCZĄCE PLANOWANEJ DZIAŁALNOŚCI 
	Planowana data rozpoczęcia działalności 

	     /     /     
dd/mm/rrrr

	Przedmiot i zakres planowanej działalności (według PKD)

	

	Forma prawna planowanej działalności (jeśli planowana działalność przewiduje utworzenie spółki cywilnej, należy zawrzeć stosowną adnotację) 

	

	Lokalizacja planowanego miejsca prowadzonej działalności (musi być zgodna z lokalizacją deklarowaną w Formularzu Rekrutacyjnym)

	Powiat
	Gmina
	Obszar wiejski/miejski

	
	
	

	Planowane zatrudnienie (w pierwszych 12 miesiącach prowadzenia działalności)

	Nazwa stanowiska oraz zakres podstawowych obowiązków
	Liczba zatrudnionych na umowę o prace (w przeliczeniu na pełne etaty) 
	Liczba zatrudnionych na umowę o zlecenie i/lub pracowników sezonowych 

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Przygotowanie do realizacji przedsięwzięcia i wykonane działania 

(Proszę opisać podjęte działania w celu realizacji przedsięwzięcia np. promocja, pozyskanie klientów, zaangażowanie środków, badanie rynku)

	

	Posiadane zasoby, które będą wykorzystywane do prowadzenia działalności gospodarczej 

	GRUNTY (podać grunty stanowiące własność przedsiębiorstwa lub użytkowane na podstawie umów dzierżawy lub użyczenia)

	Lokalizacja
	Powierzchnia
	Forma władania (własność, użyczenie, dzierżawa)
	Szacowana wartość* 

	
	
	
	

	
	
	
	

	BUDYNKI I BUDOWLE (podać budynki stanowiące własność przedsiębiorstwa lub użytkowane na podstawie umów najmu, użyczenia lub leasingu) 

	Rodzaj i lokalizacja
	Powierzchnia
	Forma władania (własność, użyczenie, najem leasing)
	Szacowana wartość* 

	
	
	
	

	
	
	
	

	MASZYNY I URZĄDZENIA (podać urządzenia stanowiące własność przedsiębiorstwa lub użytkowane na podstawie umów dzierżawy, użyczenia lub leasingu)

	Rodzaj (typ, producent, model)
	Rok produkcji
	Forma władania (własność, użyczenie, dzierżawa, leasing)
	Szacowana wartość* 

	
	
	
	

	
	
	
	

	ŚRODKI TRANSPORTU (podać środki transportu stanowiące własność przedsiębiorstwa lub użytkowane na podstawie umów  najmu, użyczenia lub leasingu)

	Rodzaj (typ, producent, model)
	Rok produkcji
	Forma władania (własność, użyczenie, dzierżawa, leasing)
	Szacowana wartość* 

	
	
	
	

	
	
	
	

	POZOSTAŁE ŚRODKI TRWAŁE I WARTOŚCI NIEMATERIALNE I PRAWNE (wymienić najważniejsze, dla pozostałych podać szacunkowe wartości dla poszczególnych grup np. urządzenia czy meble)

	Rodzaj
	Forma władania (własność, użyczenie, dzierżawa, leasing)
	Szacowana wartość* 

	
	
	

	
	
	


* w przypadku trudności z oszacowaniem wartości proszę podać wartość księgową

3. PLAN MARKETINGOWY
3.1 PRZEDSTAWIENIE PRZEDSIĘWZIĘCIA
	 Proszę opisać przedmiot planowanej działalności 

	

	Proszę opisać motywy, którymi kierowano się podczas dokonania wyboru działalności

	

	Proszę opisać ewentualne ograniczenia uniemożliwiające rozpoczęcie działalności gospodarczej 

	


3.2 PRODUKT /USŁUGA 
	Proszę opisać produkty/usługi  jakie będą oferowane
	

	Proszę scharakteryzować proces produkcji produktu/powstania planowanej usługi
	

	Proszę podać w jaki sposób oferta różni się od oferty konkurencji. Czy jest to nowy produkt na rynku?
	

	Jeśli przedsięwzięcie  wiąże się z zaoferowaniem nowego produktu/usługi, proszę wskazać jego zalety różnicujące go od innych istniejących produktów/ usług
	


3.3 RYNEK I KLIENCI 
	Proszę opisać głównych dostawców 
	

	Proszę wskazać kim są potencjalni nabywcy produktów lub usług oraz ich szacunkową liczbę
	

	Jakie są oczekiwania i potrzeby klientów? W jakim stopniu proponowana oferta odpowiada na te oczekiwania?
	

	Czy produkty i usługi są przeznaczone na rynek lokalny, regionalny, krajowy czy eksport? Proszę określić geograficzny rynek docelowy 
	

	Czy popyt na produkt/usługę będzie ulegał sezonowym zmianom? Jeśli  tak, jak będą minimalizowane skutki tej sezonowości?
	

	Czy istnieją bariery wejścia na rynek? (Czy wymaga to dużych nakładów, posiadania technologii, patentów, koncesji?)
	

	Czy rynek ma charakter rosnący (rozwojowy), stabilny czy malejący – proszę opisać krótko lokalne uwarunkowania 
	


3.4 DYSTRYBUCJA I PROMOCJA

	Proszę opisać w jaki sposób odbywać się będzie sprzedaż
	

	Proszę opisać w jaki sposób klienci będą informowani o produktach/usługach? Proszę opisać planowaną formę promocji/reklamy
	


3.5 KONKURENCJA
	Proszę podać możliwie szczegółowe dane o głównych konkurentach. Proszę dokonać oceny ich produktów/usług w skali od 1 (ocena najniższa) do 10 (ocena najwyższa) w porównaniu do własnego produktu. Należy wstawić oceny w kolumnach 2,3,4 oraz wyliczyć średnią w kolumnie 5

	Nazwa
	Jakość
	Cena
	Reklama/promocja
	Średni wynik punktowy

	Oferta wnioskodawcy 
	
	
	
	

	Konkurent 1 - 
	
	
	
	

	Konkurent 2 - 
	
	
	
	

	Konkurent 3 - 
	
	
	
	

	Proszę opisać potencjalne działania swoich konkurentów oraz swoją reakcję na te działania
	

	W jaki sposób konkurenci promują swe produkty/usługi 
	


3.6 ANALIZA SWOT PLANOWANEJ DZIAŁALNOŚCI 

	MOCNE STRONY
	SŁABE STRONY

	
	

	SZANSE
	ZAGROŻENIA

	
	


4. OPŁACALNOŚĆ I EFEKTYWNOŚĆ PRZEDSIĘWZIĘCIA
4.1 PROGNOZA POZIOMU CEN 
	Proszę przedstawić planowaną wielkość cen w poszczególnych latach (w PLN)

	Produkt/usługa
	Jednostka miary
	w 1 roku prognozy 
	w 2 roku prognozy

	
	
	
	

	
	
	
	

	Proszę uzasadnić prognozę cen 
	


Podatek od towarów i usług (VAT) jest wydatkiem kwalifikującym się do objęcia wsparciem,  jeśli Uczestnikowi Projektu (przedsiębiorcy) nie przysługuje prawo jego późniejszego zwrotu lub odliczenia od należnego podatku od towarów i usług

4.2 PROGNOZOWANA  WIELKOŚĆ SPRZEDAŻY 
	Proszę przedstawić planowaną wielkość sprzedaży firmy, prognozę należy przedstawić w jednostkach naturalnych  (szt., kg  itp.), jeżeli nie jest to możliwe z uzasadnionych przyczyn podać wartości w PLN

	Produkt/usługa
	Jednostka miary
	Za 1 rok prognozy 
	Za 2 rok prognozy

	
	
	
	

	
	
	
	

	Proszę uzasadnić podaną wyżej prognozę (przedstawić założenia)
	


4.3 PROGNOZA PRZYCHODÓW ZE SPRZEDAŻY  

	Proszę przedstawić przewidywane przychody ze sprzedaży podstawowych produktów/usług. Należy tego dokonać na podstawie danych z tabel 4.1. i 4.2. 

	Produkt/usługa
	Za 1 rok prognozy 
	Za 2 rok prognozy

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Ogółem
	
	


4.4. PRZEWIDYWANE WYDATKI ZWIĄZANE Z ROZPOCZĘCIEM DZIAŁALNOŚCI
	Przedmiot zakupu 
	Krótki opis techniczny 
	Cena jednostkowa brutto/netto* w PLN
	Liczba szt.
	Razem wartość  

w PLN

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Ogółem 
	


* Proszę wpisać właściwe.  Podatek od towarów i usług (VAT) jest wydatkiem kwalifikującym się do objęcia wsparciem,  jeśli Uczestnikowi Projektu (przedsiębiorcy) nie przysługuje prawo jego późniejszego zwrotu lub odliczenia od należnego podatku od towarów i usług
4.5. PRZEWIDYWANE WYDATKI NA WSPARCIE POMOSTOWE 
	Wsparcie pomostowe w kosztach ogółem (max. 1000zł/mies. przez pierwszych 6 mies.), w tym:
	1 miesiąc
	2 miesiąc
	3 miesiąc
	4 miesiąc
	5 miesiąc
	6 miesiąc

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Ogółem
	
	
	
	
	
	

	Uzasadnienie wsparcia pomostowego

	


4.6 ŹRÓDŁA FINANSOWANIA WYDATKÓW ZWIĄZANYCH Z ROZPOCZĘCIEM DZIAŁALNOŚCI
	Źródło
	Wartość

	
	PLN
	%

	1. Dotacja na rozpoczęcie działalności gospodarczej        w ramach PO KL (max. 40 tys. PLN)
	
	

	2. Środki własne wnioskodawcy
	
	

	3. Kredyt/pożyczka
	
	

	4. Inne środki (jakie?. …………………………………..)
	
	

	Ogółem
	
	


UWAGA ! - Wartość ogółem w Tabeli 4.6 powinna być co najmniej równa  kwocie ogółem w Tabeli 4.4 Przewidywane wydatki związane z rozpoczęciem działalności
4.7 PROGNOZA FINANSOWA DZIAŁALNOŚCI PRZEDSIĘBIORSTWA
	UPROSZCZONY BILANS
Bilans przedstawia zasoby przedsiębiorstwa oraz źródła ich finansowania. Format wymaganego bilansu jest uproszczony. Aktywa muszą równać się pasywom. Wartości należy podawać w PLN.

	Aktywa
	Bilans otwarcia
	Prognoza na koniec okresu

	
	
	1 rok 
	2 rok

	AKTYWA TRWAŁE (A do H):
	
	
	

	A/ wartości niematerialne i prawne
	
	
	

	B/ grunty
	
	
	

	C/ budynki i budowle
	
	
	

	D/ maszyny i urządzenia
	
	
	

	E/ inwestycje rozpoczęte 
	
	
	

	F/ długoterminowe papiery wartościowe
	
	
	

	G/ środki transportu
	
	
	

	H/ pozostały majątek trwały
	
	
	

	AKTYWA OBROTOWE (I do L):
	
	
	

	I/ należności i roszczenia
	
	
	

	J/ zapasy
	
	
	

	K/ środki pieniężne
	
	
	

	L/ pozostały majątek obrotowy
	
	
	

	AKTYWA RAZEM (AKTYWA TRWAŁE I OBROTOWE)
	
	
	

	Pasywa 
	Bilans otwarcia
	1 rok
	2 rok

	PASYWA DŁUGOTERMINOWE (L do N)
	
	
	

	L/ fundusze własne
	
	
	

	M/ zobowiązania długoterminowe (bez kredytów i pożyczek)
	
	
	

	N/ kredyty i pożyczki długoterminowe
	
	
	

	PASYWA KRÓTKOTERMINOWE (O do R)
	
	
	

	O/ zobowiązania krótkoterminowe (bez kredytów i pożyczek)
	
	
	

	P/ kredyty i pożyczki krótkoterminowe
	
	
	

	R/ pozostałe pasywa
	
	
	

	PASYWA RAZEM (DŁUGO- I KRÓTKOTERMINOWE
	
	
	


	RACHUNEK ZYSKÓW I STRAT

Rachunek ten dostarcza informacji, jak dochodowe jest przedsiębiorstwo. Należy przedstawić rzetelne dane. Wartości należy podawać w PLN.

	Pozycja
	1 miesiąc
	2 miesiąc
	3 miesiąc
	4 miesiąc
	5 miesiąc
	6 miesiąc
	1 rok
	2 rok

	A. Przychody ogółem, w tym:
	
	
	
	
	
	
	
	

	Sprzedaż produktów i usług
	
	
	
	
	
	
	
	

	Sprzedaż materiałów i towarów
	
	
	
	
	
	
	
	

	Zmiana stanu produktów
	
	
	
	
	
	
	
	

	Pozostałe przychody w tym:
	
	
	
	
	
	
	
	

	- wsparcie pomostowe
	
	
	
	
	
	
	
	

	- dotacja inwestycyjna 
	
	
	
	
	
	
	
	

	B. Koszty ogółem:
	
	
	
	
	
	
	
	

	Amortyzacja
	
	
	
	
	
	
	
	

	Materiały i energia 
	
	
	
	
	
	
	
	

	Wynagrodzenie i pochodne
	
	
	
	
	
	
	
	

	Zakup usług
	
	
	
	
	
	
	
	

	Koszty finansowe (np. odsetki)
	
	
	
	
	
	
	
	

	Sprzedaż towarów w cenie nabycia
	
	
	
	
	
	
	
	

	Podatki
	
	
	
	
	
	
	
	

	Pozostałe koszty 
	
	
	
	
	
	
	
	

	C. Dochód brutto: A-B
	
	
	
	
	
	
	
	

	D. Podatek dochodowy
	
	
	
	
	
	
	
	

	E. Zysk netto
	
	
	
	
	
	
	
	


Podpis Wnioskodawcy
	Imię i nazwisko
	Data, miejscowość

	     
	     ..



Załącznik nr 1 do Biznes Planu - Harmonogram rzeczowo-finansowy inwestycji
Dane Beneficjenta pomocy: ……………………………………………………………………………………………………………………….










(Imię, nazwisko i adres)

Prowadzącego działalność gospodarczą:…………………………………………………………………………………………………………









(nazwa przedsięwzięcia)

Szczegółowy harmonogram rzeczowo-finansowy
	Planowany termin rozpoczęcia i zakończenia realizacji działań kwalifikowanych:
	od:  …................ (DD/mm/rrrr) 

do:  …… ........... (dd/mm/rrrr)

	Przed przystąpieniem do wypełniania harmonogramu rzeczowo-finansowego Projektu proszę określić czy koszty kwalifikowane do dofinansowania są kosztami netto, czy brutto (z VAT). VAT może stanowić koszt kwalifikowany w ramach kwalifikowanych wydatków jedynie w przypadku, jeśli zgodnie z odrębnymi przepisami Beneficjentowi pomocy nie przysługuje (i nie będzie przysługiwało) prawo jego zwrotu lub odliczenia od należnego podatku od towarów i usług.
	Netto (TAK/NIE)
	z VAT (TAK/NIE)

	
	
	

	Lp.
	Okres realizacji (DD/mm/rrrr)   –

(DD/mm/rrrr)
	Rodzaj wydatku
	Całkowita wartość wydatku w PLN
	Źródło finansowania 
wydatku w PLN

	
	
	
	
	Dotacja inwestycyjna
	Środki własne

	1.
	
	
	
	
	

	Uzasadnienie wydatku 1:

	

	Lp.
	Okres realizacji (DD/mm/rrrr)   –

(DD/mm/rrrr)
	Rodzaj wydatku
	Całkowita wartość wydatku w PLN
	Źródło finansowania 
wydatku w PLN

	
	
	
	
	Dotacja inwestycyjna
	Środki własne

	2.
	
	
	
	
	

	Uzasadnienie wydatku 2:

	

	Lp.
	Okres realizacji (DD/mm/rrrr)   –

(DD/mm/rrrr)
	Rodzaj wydatku
	Całkowita wartość wydatku w PLN
	Źródło finansowania 
wydatku w PLN

	
	
	
	
	Dotacja inwestycyjna
	Środki własne

	3.
	
	
	
	
	

	Uzasadnienie wydatku 3:

	

	Lp.
	Okres realizacji (DD/mm/rrrr)   –

(DD/mm/rrrr)
	Rodzaj wydatku
	Całkowita wartość wydatku w PLN
	Źródło finansowania 
wydatku w PLN

	
	
	
	
	Dotacja inwestycyjna
	Środki własne

	4.
	
	
	
	
	

	Uzasadnienie wydatku 4:

	

	Lp.
	Okres realizacji (DD/mm/rrrr)   –

(DD/mm/rrrr)
	Rodzaj wydatku
	Całkowita wartość wydatku w PLN
	Źródło finansowania 
wydatku w PLN

	
	
	
	
	Dotacja inwestycyjna
	Środki własne

	5.
	
	
	
	
	

	Uzasadnienie wydatku 5:

	

	RAZEM wydatki
	
	
	


Podpis Beneficjenta pomocy

…………………………………..
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